Nadel Journal M rz_ll.gxd 16.02.2011 20:54 Seite 35 $

ri:/‘; 7 €77 ‘“'>

dellose Gerippe hat mich 24 Euro geko-

Leserbrief

In der vergangenen Saison bin ich an einen deutschen Weihnachtsbaumproduzenten geraten, der sine Kultur in Polen
hatte. Es war eine Fiache von circa 100 Hektar Nordmanntannen, die geerntet werden sollte. Also fuhr ich im September
des vergangenen Jahres hin, um Vertragsverhandlungen zu filhren und die Etikettierbersiche abzustecken. Schon als
ich ankam, sah ich, dass dieser Produzent seine Hausaufgaben nicht gemacht hatte. Da gab es gslbe Baume, Unkraut
und Birken tiber drei Meter hoch. Auch fand ich keine Fahrgassen und wunderte mich, wie hier geerntet und verladen
werden sollte. In Gespréachen merkte ich, dass sich mein Gegenubeﬁwicht vorstellen konnte, dass man in dem kleinen
Zeitfenster der Ernte sehr viel Arbsit vor sich hat. ich war insgesamt dreimal zum Etikettieren in dieser Kultur und gab
dem guten Mann viele Tipps und bot meine Hilfe an, damit nichts mit der Ernte schiefgehen sollte. Doch als dann der
entscheidende Zeitpunkt kam, lief alles mehr als schief. Er hatte unsere Ratschidge in keinster Weise befolgt. Unser Pech
war es zudem, dass es Ende Oktober in der Region tiber 120 Liter auf dem Quadratmeter geregnet hatte. Da konnte
man selbst mit herkdémmlichen Traktoren kaum noch in die Kuitur fahren. Wie also ernten? Die Kuitur lag etwa 1,5 Kilo-
meter weg von befahrbaren Stralen. Wir heuerten zusammen mit einem weiteren Kollegen einen Lohnunternehmer aus
dem Sauerland an, der mit schwerem Gerét nach Polen fuhr. Selbst er scheiterte. Unsere Erntetruppe hatte bereits den
groBten Teil der etikettierten Baume gesagt und genetzt, schlieBlich standen wir vertraglich gebunden mit unseren Kun-
den unter Zeitdruck. Schiamm, Dreck, nichts ging mehr, wir konnten die Baume nicht rausholen, und die Zeit wurde
immer knapper. Schlielich schiugen wir unserem Geschéftspartner vor, zwei Raupendamper, die in Moorgebieten singe-
setzt werden, zur Kultur zu holen. Meine Lieferverpflichtungen im Nacken, probierte ich ailes. Aber dafirr hatte der Weih-
nachtsbaumproduzent so gar kein Verstandnis. Wir arbeiteten wie wild, die Raupendamper kamen, holten fast alle Bau-
me raus. Und nun die Krénung: ich bekam weniger als 50 Prozent der von mir im September zuvor etikettierten Baume.
Nicht weil die Emtebedingungen so schiecht waren, nein, sondern weil der Mann einfach meine Béume woandershin ver-
kauft hatte. Zwar hatten wir eine Bankburgschaft hinterlegt und Anzahlungen getatigt, aber der Mann hatte wohi Angst
(?) er wirde sein restliches Geld nicht mehr bekommen. AuRerdem wollte er sich scheinbar nicht mehr von uns zeitlich
unter Druck setzten lassen. Da stand ich nun. Ich musste doch meine Auftrage erfillen. So kaufte ich in Danemark Bau-
me viel zu teuer nach. Dazu kam: Der dritte Lkw mit meinen Baumen aus Polen war zudem noch nicht mal zu 100 Pro-
zent geflllt, sondern nur zu 75 Prozent, obwohi ich den vollen Frachtpreis bezahlen solite. Weitere Kunden hatten shn-
liche Probleme wie ich.

Es kann nicht sein, dass es Leute auf dem Markt gibt, die diesen nicht verstehen und nur den Glanz des Geldverdienens
in den Augen haben. Da meint man, man hétte es mit edlen und ehrlichen Menschen zu tun, wo man doch auch mit einer
edlen Ware handelt, aber man fallt immer wieder auf die Nase. Es passiert so viel. Da werden Etiketten umgehangt, beim
Etikettieren werden einfach die falschen Groflen mit ausgezeichnet, nur um hier oder da noch mehr Geld zu verdienen.
Dazu beschmutzen die Nichtzahler die Branche. Und nun wird Uber eine Zertifizierung mit Global Gap nachgedacht. Die
hilft uns doch_nicht weiter, um Ehrlichkeit und Zuverléssigkeit in den Markt zu bringen. Genauso wenig birgt die
Zertiﬁzierunﬁtsprechende Baumqualitdten in den passenden Qualitatsstufen und den eipheitlichen Gréfien. Eine
Zertifizierung ist nur ein Alibi fur die Ketten und GrofRkunden. Es ist ein Freifahrtschein fir diese Kunden, die Bdume am
Schreibtisch zu kaufen und sagt nicht§iber die wichtigsten Kriterien aus, sondern schmalert den Produzenten die Marge
und lasst die Aufsicht der Landwirtschaftskammern Uberfliissig erscheinen.

Und dann muss man mal erwahnen, dass haufig die Qualitst zu wilnschen Ubrig lasst. Eingekauft werden Baume als
Standard- oder Zweite-Wahi-Baum und verkauft werden sie vorwiegend im StraRenhandel firr den Preis der Premium-
qualitat. Das ist ,,Qualitdtsverarsche®, da
muss man sich doch nicht wundern,
dass der Endkunde abspringt. Man pro-
voziert doch so den Absprung des Ver-
brauchers hin zum Plastikbaum, oder |
der Verbraucher verzichtet génziich. in
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