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Schonste wuchs
im Rader Wald

MESSE Fiir den Baumeicperten Lothar

Kirschsieper hat die Weihnachtssaison
schon langst begonnen — eine seiner
Tannen wurde nun primiert.

Von Claudia Radzwil

Der schonste Weihnéchts-

baum kam aus Radevorm-
wald: Eine Nordmanntanne
von Zichter Lothar Kirschsie-

per wurde kiirzlich auf der 15,

Internationalen Weihnachts-
baumbérse in Reiste primiert.
Und das zu einer Zeit, wo fiir
die meisten Menschen das
Fest der Feste noch ‘in weiter
Ferne liegt.

Lothar Kirschsieper  steckt
aber schon mitten drin in der
Weihnachtssaison.  ,,Bereits
seit Juli werden bei uns die
Biume etikettiert. Sogar am
Wochenende wird durchge-
arbeitet®, berichtet er. Immer-
hin miissen auf gut 35 Hektar
Land die Tannen begutachtet

‘werden. Nur ein Baum fehlt

bereits — ndmlich der, der ihm
auf der Weihnachtsbaum-
messe die Auszeichnung zum
schonsten Baum Deutsch-
lands einbrachte. »

»Die Messebesucher haben
die Bewertung vorgenom-
men. Die Bdume bekamen le-
diglich anonyme Nummern.
Keiner wusste, wem welcher
gehorte, erzahlt Kirschsieper,
der als Aussteller an der Borse
teilnahm. Die Sieger-Tanne
hat er wieder mit zurtickge-

bracht. Jetzt steht sie im
Wasser, leider aber wohl nicht
mehr lange | . ¢
Lothar Kirschsieper wird auch
in diesem Jahr seinen Kunden
wieder ein mannigfaltiges
Baumangebot bieten kénnen.
Auf dem Hof in Jakobsholt
hélt er fiir die Kunden wie ge-
wohnt Fichten, Blaufichten,
Korktannen und Nordmann-
tannen bereit. e
Zudem beliefert Kirschsie-
per viele Héndler. Seine Pro-
gnose fiir die kommenden
Saison: ,Die Nachfrage be-
sonders bei Nordmanntan-
nen wird wieder groR, das An-

Bild von einem Baum: Lothar™,
Kirschsieper mit seinem preisge-
kronten Zuchtergebnis.

gebot an Biumen aus
Deutschland wird aber kleiner
sein.“ Die Kunden vor Ort
werden bei thm zwischen hei-
mischen Biumen auswihlen
konnen, die Handelsketten
wiirden dagegen mit Zukiu-
fen, meist aus Dénemark, be-
liefert. '

Der Grund fiir den deutsch-
landweiten «Baum-Engpass»:
»Wenn ich Dbeispielsweise
Nordmanntannen  anbaue,
dauert es rund zehn Jahre, bis
sie in den Verkauf kommen.
Da muss ich einen angemes-
senen Preis nehmen. Die Ver-
braucher wollen dagegen giin-
stige Tannen.“ Viele Kollegen
gerieten unter Druck, sind aus
dem  Weihnachtsbaumver- -
kauf ausgestiegen. ,Rund
3000 Hektar Land werden
heute fiir andere Anbaupro-
dukte genutzt. Produkte, fiir
die es Fordergelder gibt und
die daher lukrativer sind.*

Preiserhhungen

fallen ,moderat” aus
So wird der liebgewonnene
Tannenbaum auch in der

. kommenden Saison  nicht

giinstiger werden. Die Erho-

- hung wird aber moderat aus-
 fallen: ,Ich gehe von ein bis

zwei Euro pro Baum aus®, so

- der Experte aus Jakobsholt,

der seinen Weihnachts-
baumverkauf eine Woche vor
dem ersten Advent startet, in-
Klusive Imbiss und Kkleinen
vorweihnachtlichen  Aktio-
nen.




